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Rekomendacja

Firme Winne Pola i jej dyrektora handlowego Pana Grzegorza Wejera
poznatem na jednym z kongreséw gastronomicznych. Moje
zainteresowanie wzbudzita wiedza i praktyczne podejscie do zagadnienia
sprzedazZy win w restauracjach. | cho¢ poczatkowo bytem sceptyczny, tym
bardziej Ze sprzedaz win w mojej restauracji stata wedtug mojej oceny na
przyzwoitym poziomie, po Spotkaniu z Panem Grzegorzem Wejerem
zdecydowatem sie na wspolprace i po uptywie kilku miesiecy uwazam, ze
byta to jedna z najlepszych decyzji biznesowych ostatniego roku.

Wspomniang wspoftprace rozpoczeliSmy we wrzesniu, a juz w lutym moja
restauracja odnotowata 65% wzrost sprzedazy win w restauracji w relacji
rok do roku. Na ten staty wzrost sprzedazy w mojej ocenie wplynetfa nie
tylko wysoka jakosc win, ale w rownej mierze fachowy i przektadajacy sie
na wyniki system szkolenia kadry. Nie bez znaczenia jest rowniez stata
opieka posprzedazowa, nieoferowana nigdy przez Zadnego sposrod moich
szesciu poprzednich dostawcow.

Pragne rowniez zwrdcic uwage na sam proces tworzenia finalnej karty win.
To pierwszy w historii mojej restauracji dostawca, ktory wyzej postawit
ekonomig lokalu od wfasnego biznesu. Na podstawie przedstawionych
danych statystycznych mojego lokalu dokonali$my ostatecznego wyboru
win, a w konsekwencji osiggnelismy wspolnie imponujgce wyniki
sprzedazowe. Problemem nie okazato sie nawet moje quasi-
technokratyczne podejscie do biznesu restauracyjnego. Mogtem wiec
liczyc nie tylko na wiedze, doswiadczenie i wsparcie dyrektora handlowego
firmy Winne Pola, ale i jego petne zrozumienie.

Zdecydowanie polecam.
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